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OBIJETIVO: CIO | Diretor de Tl | Infraestrutura | Sistemas

RESUMO DE QUALIFICACOES

e Executivo de Tecnologia com 30+ anos de experiéncia em Transformacédo Digital, Sistemas, Infraestrutura,
Ciberseguranca e Governanga de Tl, atuando em empresas nacionais e multinacionais de médio e grande porte nos
segmentos industrial, farmacéutico, varejo, servigos e tecnologia.

e  Perfil Executivo CIO + Empreendedor, com vivéncia completa em criagdo, estruturagao, crescimento e consolidagéo
de operagdes de tecnologia, incluindo spin-off corporativo, gestdo de P&L, portfélio de produtos, governanga e gestao
de pessoas.

e Atuagdo em empresas como Mondial, Pfzer e Natulab. Forte atuagéao junto a C-Level e Sécios Fundadores, liderando
programas estratégicos de alto impacto com foco em eficiéncia operacional, redugéo de custos, escalabilidade,
segurancga e geracgdo de valor ao negdcio.

e Visdo 360° de negdcio, construida ao longo da carreira com atuagao executiva também nas areas comercial, telecom
e cloud, permitindo diadlogo fluido com areas financeiras, operagdes, vendas e conselho.

e Especialista em implementacgao e sustentagao de SAP S/4HANA (Greenfield e Brownfield), Cloud, ERP, WMS, MES, BI,
RPA, IA e Gestao de Mudanga Organizacional, com sélida capacidade de estruturar times de alta performance e
posicionar Tl como alavanca estratégica corporativa.

e Graduacdo em Ciéncias da Computagdo, com especializagdo em tecnologia da Informagcao para Estratégia de
Negodcios.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

MONDIAL S.A. - Industria de Eletroportateis mar/2021 - dez/2025

CIO | Diretor de Tecnologia

Responsavel pela lideranga estratégica das areas de Infraestrutura, Sistemas, SAP, Inovagéo, Seguranga da Informacgéo,

Governanga, Projetos e Processos e Inovagéo. Lideranga de um time com 97 colaboradores (Incluindo Tl Mondial e MK Tech

—Neste time respondendo diretamente 1 CTO, 1 Gerente e Inovacéo e 3 Coordenadores. Reporte ao Sécio Fundador (CFO).

e Conducgéo de implantagdes SAP S/4HANA em cenarios Brownfield, integrando EWM, TMS, SAC Planning e sistemas
legados.

e Estruturacdo de modelo de Governancga de Tl, alinhado a estratégia corporativa e melhores praticas de mercado.

e Implementagdo de Cloud Computing, Data Lake, Analytics e arquitetura moderna de sistemas.

e Implantagéo e evolugao de Ciberseguranga corporativa: SOC 24x7, SIEM, PAM, DRP e politicas de seguranca.

e Elevacao significativa da maturidade digital da organizagdo. Redugéo consistente de custos recorrentes de Tl - Budget
anual estimado (2025) 35 Milhoes de Reais. Tl posicionada de forma estratégica com o negécio

MK TECH SOLUTIONS - SPIN-OFF DA AREA DE TI DA MONDIAL jan/2023 - dez/2025
A MK Tech Solutions nasceu para sustentagdao SAP (AMS) da Mondial e novos clientes, porém evoluiu rapidamente para uma Fabrica de
Software e Servigos de Tecnologia, ampliando significativamente seu escopo e geragao de valor.
Socio Fundador - Diretor Executivo
Responsével por aumento da eficiéncia operacional, redugdo de custos de Tl e criagcdo da capacidade interna para
desenvolvimento de produtos e servigos tecnoldgicos, atendendo tanto o grupo quanto o mercado externo.
e Estruturagdo de Fabrica de Software, com squads multidisciplinares para desenvolvimento, sustentagédo e
evolucdo de produtos.
e Criacao e entrega de produtos préprios, incluindo:
o TMScom IA embarcada, integrado a multiplos ERPs e WMS
o Gestdo de suprimentos - Sistema de previsibilidade de estoque, producéo e demandas de depdsitos
o Automacgédo e Hyper automacgéo de processos corporativos
o Implantagéao e Sustentagao SAP (AMS)
e Absorcdo de demandas internas estratégicas, reduzindo dependéncia de fornecedores externos e eliminando
contratos relevantes de ITO, BPO, NOC, N3, SOC, entre outros.
e Forte geragao de savings anuais recorrentes, além de aumento de qualidade, governancga e velocidade de entrega.
e 2023:Inicio da operagéo - 2024: Faturamento de R$ 2 milhdes, com margem de 22%
2025: Faturamento superior a R$ 6 milhdes, com margem de 24,5% - 2026 (projecdo): Faturamento estimado em
R$ 10 milhges.



e Atuagéo completa como sdécio fundador, com visdo CIO + Empreendedor, envolvendo estratégia, P&L, portfélio de
produtos, governanga, people management e geragao de valor ao negocio.

Durante o processo de reestruturagao societaria, minha participagcdo na empresa foi vendida para a holding do grupo,
concluindo o ciclo de criacdo, estruturagdo, crescimento e consolidacédo do negdcio.

NATULAB - INDUSTRIA FARMACEUTICA ago/2018 — mar/2021
Gerente Sénior de Tl
Responsdvel pela é&rea de Tecnologia e Inovagdo, liderando 18 colaboradores diretos e 20 indiretos.
Gestao completa de Sistemas, Desenvolvimento, ERP SAP, BlI, WMS, Infraestrutura On-Premise e Cloud, além de CAPEX e
OPEX.

e Migragcdo completa de servigos para Cloud, com DRP implementado.

e Lideranga do programa LGPD.

e Substituicdo do ERP CIGAM para SAP S/4AHANA (QA e GMO).

e Integragbes com WMS, GKO, Power Bl e IQVIA.

EXECPLAN (SAAS) nov/2017 - mar/2018
Gerente de Negocios

Solugao direcionada para area de Marketing e Digital Marketing, utilizando estrutura de Big Data o Digital Radar 360° conta
com recursos de Machine Learning e |IA, para fornecer informacgdes estratégicas para area de Marketing, referentes a
Posicionamento, prépria marca e produtos, analise de concorrentes e seus produtos, andlise de clientes para o Trade
Marketing e analise de fornecedores, brokers.

VCOM TELECOM (SAAS) fev/2017 —jan/2018
Consultor Comercial e Produtos

Consultoria comercial e projetos para Infra-estrutura de Telefonia VolP. Analise de ambiente, definicdo de escopo junto ao
cliente para a melhor solugéo custo X beneficio.

HOSANNA TECNOLOGIA jan/2016 —jan/2017
Diretor Comercial

Desenvolvimento de um modelo comercial, com objetivo de atender nossos clientes na area de TIC (Telecom para Call
Centers) aumentando performance, funcionalidades e reduzindo custos, solugbes sob medida para o mercado de Call
center, desde a entrada do contato até a gestado no painel do agente, com todos os controles.

ORIONPC - Gerente Comercial mai/2012 -nov/2015
JB TEC - Gerente Comercial abr/2011 -abr/2012

FORMACAO ACADEMICA

e Pods-graduacgao: Tecnologia da informacgéo para estratégia de negocios (UNIP —2009/2010)
e Graduacéo: Ciéncia da Computacgao (Univ. Estacio de Sa —2002/2006)

IDIOMA

e Inglés: Intermediario

FORMACAO COMPLEMENTAR

e SAP S/4HANA | WMS/EWM | CRM - GPLUX - 2021
e Cloud Computing-AWS - 2018

e Cyber Security | DRP | NOC | SLA- Natulab - 2018
e |TIL | Gestao de Projetos — Wyeth - 2006

e  Microsoft Windows Server — Wyeth - 2004

e LINUX| Novell - Wyeth - 2004

e (Gestao de Pessoas — Procwork -2002




